Valdemar Azevedo França
Brasileiro, masculino, casado, 27 anos,
Rua Professora Corina Ribeiro, 18 - Barro Branco,
Serra - Espírito Santo
Telefones: (27) 98866-6368 / (27) 99600-2045 /(27) 3341-3821
OBJETIVOS
[bookmark: _GoBack]Vendedor de Peças /Consultor Técnico

FORMAÇÃO ACADÊMICA
EEEFM Sizenando Pechincha Filho Serra/ES
Ensino Médio Regular Completo
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
2014-2014 Plena Veículos
Função: Consultor Técnico
· Atendimento a Seguradoras (peritos), Orçamento para oficina
· Recepcionar Clientes da Oficina (Consultoria Técnica)
· Repassar orçamentos para os clientes da Oficina 
· Checklist, separação de Serviços por mecânico.
· Recepcionar veículos colididos, repassar orçamento para seguradora, acompanhar veículos
                               Junto às oficinas de lanternagem e Pintura
2013-2014 BAC Veículos 
Função: Vendedor De Peças /Consultor Técnico
· Atendimento ao Cliente, organização do estoque, Recebimento de Mercadoria.
· Emissão de Notas Fiscais (saída e entrada), Entrada de Notas.
· Fiscais, Garantia de Peças Junto ao Fornecedor.
· Atendimento a Seguradoras (peritos), Orçamento para oficina.
· Interno, Compras de Peças.
· Prospectar novos Clientes com o atendimento via telemarketing.
· Recepcionar Clientes da Oficina (Consultoria Técnica)
· Repassar orçamentos para os clientes da Oficina 
· Checklist, separação de Serviços por mecânico.
· Recepcionar veículos colididos, repassar orçamento para seguradora, acompanhar veículos
Junto às oficinas de lanternagem e Pintura.
2010-2012 Vit. Imports Comércio de Peças Ltda.
Função: Vendedor de Peças/Consultor Técnico
· Venda de peças de Veículos e maquinas pesadas( como Tratores e Empilhadeiras e Caminhões)
· Atendimento ao Cliente, organização do estoque, Recebimento de Mercadoria.
· Prospectar novos Clientes com o atendimento via Telemarketing Compra de Peças.
· Recepção de Oficina Mecânica, Orçamentos de veículos em manutenção.
· Organizar quadro de carros por mecânico.
· Recepcionar Clientes da Oficina (Consultoria Técnica)
· Repassar orçamentos para os clientes da Oficina 
· Checklist, separação de Serviços por mecânico.
2008-2010 Nova Atlântica Comércio de Veículos Ltda.
Função: Vendedor de Peças
·  Atendimento ao Cliente,
·  Prospectar novos Clientes com o atendimento via Telemarketing Compras de Peças (montadora)
· Atendimento a Seguradoras (peritos), Orçamento para oficina.
· Interno, Compras de Peças.
CURSOS PROFISSIONALIZANTES
2000-2000 Master Pró Serra/ES
Curso: Informática básica
Carga Horária: 360 horas
·  Introdução ao Windows, Word, Excel, Power Point.
·  Digitação, Internet Explore.
2002-2002 Data Control Serra/ES
Curso: Montagem e manutenção
Carga Horária: 236 horas
· Montagem e desmontagem 
            2010-2010 Renault e Nissan do Brasil Jundiaí/SP
Curso: Vendedores de Peças/Consultor Técnico
Carga Horária: 48 horas
· Processo de Pós-Vendas, Processos de pedidos de peças.
· Garantia de peças, Pós-vendas, maneiras de prospectar novos clientes.
Busco com o meu conhecimento profissional junto à vossa empresa, me dedicar ao máximo nas tarefas, fazendo o meu melhor buscando os melhores resultados.
