
Valmir Machado de Brito








Rua José Eliseu, n°582 ( Jardim Zara.
14092-110 ( Ribeirão Preto ( S.P.
(16) 3624-3924 ( (16) 9 9224-2854
vmbrito.rc@gmail.com
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Disponibilidade para viagens e mudança
  
Objetivo: Departamento Comercial
Síntese de Qualificações  

· Carreira desenvolvida na área Comercial, com experiência na gestão de vendas e prospecção e fidelização de clientes,  atuando em empresas nacionais de grande, médio e pequeno porte.

Experiência Profissional

12/2004 a 03/2014
Vespor Automotive Distribuidora de Peças Ltda.



Empresa nacional de grande porte do segmento de Peças Automotivas.  





Vendedor 

· Elaboração de estudos para prospecção e fidelização de clientes, administração de carteira clientes ativos. Destacando-se dos principais concorrentes em menos de 12 meses.

· Implantação de ações comerciais e de trade marketing, tal como ampliação do mix de produtos, market share e rentabilidade.

· Treinamento e motivação pessoal em vendas, objetivando o crescimento e cumprimento dos resultados. 

· Elaboração de relatórios para análise e apresentação de resultados, auxiliando na definição de metas. 

03/2004 a 06/2004
Ortovel Veículos e Peças Ltda.



Empresa Nacional de Médio porte do segmento de Veículos e peças.  




Orçamentista Comercial 

· Atendimento à Clientes, Seguradoras, posicionamento dos reparos, como funilaria, tapeçaria e pintura dos veículos. Cumprimento de metas relacionadas a prazo de entrega.

· Responsável pelo orçamento e cumprimento de todos os reparos e trocas de peças necessárias para que o veículo danificado fosse reparado. 

· Constante acompanhamento das atividades dos reparadores, implementando alterações nos objetivos, programas e políticas organizacionais.

 01/1995 a 03/2004    Menil Auto Peças Ltda.



Empresa nacional de médio porte do segmento de Peças Automotivas.  




Vendedor
(01/1999 a 02/2004)
                                Encarregado - Setor de Expedição (12/1995 a 01/1999)
· Atendimento no balcão de varejo, vendas e recebimento de mercadorias. 
· Gestão, zoneamento e  metas, contribuindo para a expansão das vendas . 
· Elaboração e implantação de rotas de entrega. 

· Liderança e treinamento de equipe para expedição, aliando os profissionais aos objetivos organizacionais.

Registro Representante Comercial
Machado Representações Ltda.

Formação Acadêmica

Graduação em Gestão Comercial – Cursando EAD
Uniseb Coc
Informática

Conhecimento Básico no Pacote Office e Internet.


