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37 anos, Brasileiro, Casado. _________________________________________________

 

DADOS DE CONTATO

Endereço: Rua José Domingues de pontes, 75 CEP 03986-100
.

Bairro: Jardim Ivone

Cidade/Estado: São Paulo - SP

E-mail: sergio.barizon@terra.com.br

Residencial: (011) 2143-2571

Celular: (011) 9 6890-1800

 

 

RESUMO PROFISSIONAL

Há de mais de 20 anos na área comercial/vendas no segmento automotivo, com experiência em vendas de peças automotivas Leve, Pesada, Acessórios e Motos. Grande capacidade de gerenciamento e captação de clientes e novos negócios, bem como experiência em administração de objetivos e metas, através de desenvolvimento de produtos, relatórios e principalmente de pessoas, organizando times de trabalho e mantendo sempre o controle de qualidade.

• Gestão da Área Comercial – Interna e Externa.
• Prospecção de novos negócios
• Desenvolvimento de novos mercados, prospecção e aumento de faturamento
• Planejamento estratégico
• Reuniões e ações com fornecedores.

• Forte atuação na área externa, através de representantes comerciais e coordenadores
• Coordenação para melhor aproveitamento de campanhas de marketing
• Criação e implantação de novas ferramentas comerciais
• Implantação do CRM e de sistema de atendimento ao cliente
• Gestão de Vendas e desenvolvimento de políticas comerciais;
• Gerenciamento e implantação do canal de distribuição;
• Implantação de todas as rotinas administrativas e comerciais;
• Contratação de representantes;
• Acompanhamento de metas de vendas e qualidade de atendimento;
• Motivação da equipe de vendas;
• Acompanhamento de representantes nas vendas e negociações com clientes;
• Vendas e negociações direta com clientes;
• Palestras e treinamentos à equipe comercial e clientes
  .
FORMAÇÃO ACADÊMICA

Pós-graduação em Administração de Marketing - 2006

Universidade Nove de Julho - Uninove

Graduação em Administração de Empresas - 2003

Centro Universitário Capital - Unicapital

EXPERIÊNCIAS PROFISSIONAIS

Eletropar Distribuidora de Autopeças Ltda.

Função: Gerente Comercial - Filial
Período: Nov/2013 à 01/2016.
Ramo de Atividade: Distribuidor de Autopeças. (Linha leve e Pesada).
· Responsável pela unidade de negócio filial Campinas, atendendo 48 cidades, equipe de vendas 10 Vendedores Internos e 2 coordenadores de Venda.
· Responsável pela unidade de negócio filial São Paulo.

· Desenvolver equipe de vendas de alta performance (Ativa).

· Contratação de representantes e equipe Interna;
· Acompanhamento e atingimento de metas de vendas e qualidade de atendimento;

· Motivação da equipe de vendas;

· Acompanhamento de representantes nas vendas e negociações com clientes;

· Vendas e negociações direta com clientes;

· Visitas em regiões com ou sem representantes para desenvolvimento de clientes.
SK Automotive S/A Distribuidora de Autopeças. – Grupo SHARK.

Função: Gerente Regional de Vendas (oito filiais do estado de São Paulo).

Período: Nov./2011 à Set/2013

Ramo de Atividade: Distribuidor de Autopeças (leve, pesada), Acessórios e Moto.

· Gestor responsável pela Regional - São Paulo formado pelas filiais de Sorocaba, Osasco, São Paulo (matriz), Santo André, Santos, São José dos Campos, Campinas e Piracicaba.
DPK Comercial Automotiva Ltda. – Grupo D´Paschoal.

Função: Gerente de Vendas II

Período: Fev/2002 à Out/2011.

Ramo de Atividade: Distribuidor de Autopeças e Acessórios.

· Responsável pelas unidades de negócios das Linhas Leve, Pesada, Acessórios automotivos e de Moto, nas filiais São Paulo e Campinas. 


IDIOMAS:

Inglês – (Básico Iniciante) Cultura Inglesa (AT2), cursando.
 

CURSOS COMPLEMENTARES

Especializações:- Dale Carnegie Training - Participante do Treinamento de Competências Interpessoais - Comunicação, Liderança e Relações Humanas. 

· Experiência com sistemas QlickView, SAP e Microsiga.
· Disponibilidade para São Paulo ou Campinas.
