Projeto :	P.V DPK UBERLÂNDIA M.G
Boa tarde Sr. Diogo Silva vou tentar passar em poucas linhas as vantagens no qual seria vantajosa a abertura de um ponto de vendas em na cidade de Uberlândia .
Sabe-se em todo Brasil que que estamos em uma ótima localização no mapa brasileiro no que nos torna a melhor logística em transportes fiz algumas pesquisas   conclui que a marca DPK está esquecida na região do Triangulo Mineiro e Alto Paranaiba diga de passagem rica região que abrangem em 66 cidades divididas em 7 microregioes.
Com um P.V montado em nossa cidade para levar diariamente a marca D.P.K ao nosso pulico alvo para garantir nossa presença 	ao mercado suas compras e cotações tornaram habituais nossas vendas na região terremos um expressivo aumento em números de vendas.
Motivo região com grande quantidade de veículos rodando linhas leve utilitários e pesada cidades  ricas financeiramente publico com boa renda grande linha transporte urbano e municipais levando no ponto de termos na cidade de Uberlandia as maiores distribuidora do ramo alimentícios do Brasil .
Como fazer: inicialmente trabalharemos com o estoque de Belo Horizonte ate que nosso P.V mostre a necessidade de abertura de um espaço físico em Uberlândia no qual se tornaria mais uma filial.
Uma área de trabalho no qual caberia moveis e aparelhos para cumprimento de nossos trabalhos.  
Colaboradores poderíamos começar apenas comigo em 90 dd tenho a certeza que a matriz autorizara  a contratação de mais dois colaborades.
Metas ate 90 dd a 150dd com colaboração de todos levando  aos 4 P Ponto Preço Produto  Promoçao estaremos vendendo em media R$120.000,00 se colocarmos 03 vendedores internos imediatamente estaremos vendendo em media R$380.000,00 no período de 240dd a 360dd chegaremos ao faturamento em media de R$600.000,00.
Tenho grande conhecimento na região tenho conhecimento de pessoas que podem agregar nessa missão tanto na área interna como externa .
Meu nome é Domingos Carlos Alves estou na área de vendas a 32 anos já passei meu curriculo para empresa sei se comerçarmos esse desafio estaremos com uma nova filial me arrisco em dizer que mostraremos trabalho pra que essa nova etapa da empresa não ultrapasse a 18 meses.
Estarei aguardando o voto de confiança .
DOMINGOS CARLOS ALVES.
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