CURRICULUM

Marcelo Santos Maracahipe
Rua Londres,
Numero 11
Bairro Parque Recreio – Contagem Minas Gerais
Telefone (31)9-9283-7471
e-mail  maracahipe@hotmail.com


Objetivo Profissional
  
· Comercial e Marketing


· Disposição para tomar iniciativas que envolvam meta capacidade de mobilizar as pessoas em torno de um objetivo coletivo e busca do melhor desempenho possível são meus maiores atributos.

· Profissional capacitada com ampla experiência na área de gestão de pessoas, elaboração de indicadores comerciais gerenciamento, supervisão/coordenação de vendas, elaboração de relatórios e apresentação de resultados, negociação e prospecção de clientes, vendas.

________________________________________________________________________________

Formação Acadêmica:

· Ensino Médio completo 

· Administração Unopar  em andamento

· Carteira de Habilitação/categoria B.

· Informática Avançada (Pacote Office).


Atividades Profissionais:

· Redil Indústria e comercio de auto peças  01-95 á 05-2005
Vendedor Interno/ coordenador de vendas 

· Coordenador Interno Carlton Automotiva Ltda 03/05 á 12/08

· Gerente Comercial Carlton Automotiva Ltda  01/09 á 03/12. 


· Gerente comercial Pinheirão Distribuidora Ltda 04/12 á 11-2015 

· Gerencia e planejar as vendas interna e externo em valor, custos mkp, da filial . 
· Implantar e manter os indicadores de desempenho que abordam a equipe de vendas, clientes e os divisores comerciais relativos as atividades da empresa. 
· Acompanhar detalhadamente os movimentos do mercado regional através dos clientes da empresa, realizando observações rotineiras do comportamento da venda. 
Desenvolver dentro da função buscando sempre aprimoramento e conhecimento que possibilitem minha função cada vez melhor, trabalhando de forma focada e valorizando sempre o trabalho em equipe. 
· Treinar e avaliar os colaboradores. 
· Viagem a trabalho para realizar a divulgação de marcas além do trabalho em equipes em parceria com representantes e vendedores. 

· Conhecimento em boa tarde do território Mineiro prospectando novos clientes e clientes inativos.








Funções extracurriculares:

· Programa de Gestão para Liderança. 
· Curso/Palestra Inteligência Emocional - SABÓ AUTOMOTIVA. 
· Curso/Palestra Cliente o Rei nossa Majestade. 
· Palestra técnica e comercial de diversos fabricantes do ramo automotivo. 
· Master Power. 
· Brasil Empreendedor Sebrae.
· Marketing Pessoal.


