Izaqueu Silva Lana

Brasileiro, 36 anos,
CPF 044.038.496-60 

Rua Maria Magalhães Nº 09  Bairro Goiana  Belo Horizonte MG

31 99559 6392
Objetivo

Profissional com espírito de liderança, iniciativa, determinação e com muita vontade para atuar nas áreas de vendas.

Resumo profissional

- Experiência sólida em vendas no atacado e varejo de peças da linha pesada e leve 
- Experiência sólida em acompanhamento da carteira de clientes e desenvolvimento de prospecção de novos clientes externo e interno. 
- Experiência sólida em vendas internas e externas na área de peças automotivas.
- Pessoa dinâmica e de fácil relacionamento 


Formação

Escolaridade

Ensino Médio (2o. Grau) Profissionalizante completo

Curso técnico – Médio (2o grau)

Curso Técnico em Mecânica, Escola Municipal Os Padres do Trabalho.
(Dezembro de 2001) - Concluído

Cursos Complementares

Qualificação em Operação de Ponte Rolante, Centro de Formação de Profissionais Euvaldo Lodi.
(Junho de 2006) - Concluído

Lubrificação Industrial, Centro de formação de Profissionais Euvaldo Lodi.
(Fevereiro de 2006) - Concluído

Formação de Observadores de Comportamento Seguro, Instituto de Prog. Neurol.
(Novembro de 2005) - Concluído

Programa de Desenvolvimento de Equipe, Condex - Excelência em Desenvolvimento LTDA.
(Setembro de 2005) - Concluído

Trabalho em Equipe, Núcleo RH Consultório e Desenvolvimento.
(Julho de 2004) – Concluído

Histórico profissional
VDM DISTRIBUIDORA DE PEÇAS (TAUBATE)

Representante comercial – Fevereiro 2017 á julho 2017.

Atuava nas cidades de Jacareí, São Jose dos Campos, Taubaté, Tremembé, e campos de Jordão.

Linha leve e linha pesada.
AUTO PEÇAS VITÓRIA TREMEMBE LTDA ME
Gerente Comercial - de Janeiro 2016 a fevereiro 2017.
Responsável pela gestão das atividades comerciais, financeiras. 
Responsável pela cotação e compras dos fornecedores. 
Responsável pelas vendas no atacado e varejo.

Responsável pelo controle de estoque e planejamento

MAIA MOTORS LTDA
Vendedor Externo/interno - de Agosto/2015 a Janeiro/2016

Controle e planejamento de estoque. 
Acompanhamento da carteira de clientes. 
Desenvolvimento de prospecção de novos clientes. 
Responsável pela elaboração de orçamentos. 
Responsável pela gestão das atividades comerciais. 
Responsável pela cotação e pedidos dos fabricantes. 
Responsável pelas vendas no atacado e varejo.

JP DIESSEL LTDA
Vendedor  interno - de Fevereiro/2008 a Maio/2012

Atendimento ao cliente em vendas no varejo; 
Elaboração de orçamentos para aplicação de peças em motores, câmbio, diferencial e bomba injetora da linha pesada.
 

OBSERVAÇÕES: Tenho disponibilidade de trabalha com carro próprio e residir em outra cidade do endereço atual.
Tenho disponibilidade para trabalhar externo na região zona da mata e cidades como Juiz de Fora, São João Del Rei, Barbacena Conselheiro Lafaiete, Viçosa, Ponte Nova e Etc.

