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Objetivo Profissional                                                                                                        Estou à procura de novos desafios profissionais, buscando uma efetivação no mercado de trabalho, algo que possa me instruir de forma crescente e contínua. Atualmente trabalho por conta própria com Gás LP e Àgua  Mineral.
Formação do Ensino Médio                                                                                                    Têcnico em Administração de Empresas
Cursos de Aperfeiçoamento: Digitação, Usuário de Informática Pacote Office, Configuração e Utilização de  Acesso a  E-mail, Internet - Navegação e Busca, O Profissional em Montagem (Auto Peças), Direção Defensiva e Consultoria Técnica em Veiculos/Motos, Têcnicas Comercias/Vendas, Instalações Industriais de Gases e Gás LP.
Experiências Profissionais
[bookmark: _GoBack]HC Express - Serviços de Motoboy                                                                               Cargo: Assistente Operacional - Atividades: Serviços administrativos, contratos, atendimento ao cliente, compras de material, roteiro de rota, distribuição e logística de malotes e pequenos volumes, suporte a equipe externa, serviços externos.                                                      Periodo: (06.2004 - 11.2007)
Cia Ultragaz - Distribuição de Gás LP Combústivel                                                         Cargo: Consultor de Energia - Atividades: Realizar prospecção de novos negócios potenciais e manter carteira de clientes existentes, gerar soluções e agregar valores aos clientes, suporte técnico a processos de clientes, pós vendas, negociação, apoio financeiro, emissão de propostas comerciais, dimensionamento de tanques a serem instalados com padrões da Cia, croqui, lista de materiais, elaboração de orçamentos e fechamento de vendas de Gás LP, auxiliar e acompanhar projetos, instalação e distribuição de Gás LP envasado ao granel. Periodo: (01.2003 - 06.2004)
Comercial Autovidros - Comércio Varejista e Atacadista                                                   Cargo: Vendedor de Autopeças - Atividades: Comercialização e distribuição para veiculos leves e pesados de vidros,  borrachas, acessórios, serviços de oficina, montagem e instalação de auto peças, atendimento ao cliente, cadastro de clientes, administração comercial/vendas.                                                                                                            Periodo: (10.1998 - 01.2000)
Auto Avaliação                                                                                                                  Têcnico em Administração Empresas                                                                                 Forte em controle de gestão, Espirito de equipe e liderança,  Facilidade de adaptação em ambientes  de trabalho sob pressão, Habilidades em linha de produção,  montagem e operacional, Capacidade de análise,  escrita, raciocínio e de tecnologia da informação, Vivência e experiência comercial  em vendas de produtos e serviços  de varejo ao atacado, Elaboração de  estratégicas e execução de desenvolvimento de políticas em administração comercial/vendas.

