Curriculum Vitae

APARECIDO FREITAS MACHADO
[bookmark: _GoBack]Brasileiro, 49  anos

Rua Boleadeiras, 463 – Jardim Elba – São Paulo – Capital (11) 98359-4709 Tim /(11) / 9620-47500 Oi 
aparecidomachado@ig.com.br   

Objetivo  Depto Comercial

Disponível para viagens e ou residir em outras localidades

 Resumo Profissional

 
Grande experiência na área comercial, especificamente em auto peças, atuando em empresas de pequeno, médio e grande porte, nos setores atacado,varejo e exportação com atendimento a clientes e fornecedores. Liderei várias equipes desde compradores, balconistas, promotores e representantes de vendas nas empresas Tateno & Tateno, O& M, Jahu, Comercial BW e Universal Automotive Systems. Como Supervisor regional, coordenei equipe de representantes comerciais, nos estados de São Paulo, Rio de Janeiro, Espírito Santo  e  Minas Gerais, implementando novas estratégias de vendas, acompanhamento pessoal dos vendedores em seu trabalho diário, desenvolvendo técnicas de controle de carteira e postura comportamental junto ao cliente, visando alcançar as metas  estipuladas pela empresa. Mantive controle de relacionamento com os clientes, atuando em associação com o  telemarketing, garantindo a recuperação de clientes (lojas, distribuidores, frotistas, empresas de ônibus, transportadoras), buscas de novos mercados e  fomentando o aumento de compra do mix de produtos da empresa.  Desenvolvemos várias campanhas de incentivo ás vendas, estimulando a superação de metas, além de interagir com a gerência e diretoria buscando novos nichos comerciais e buscando aumentar a participação no mercado. Nos últimos 02 (dois) anos tenho atuado como coordenador comercial desenvolvendo clientes e produtos na área automotiva.
 
Experiência Profissional:
Mapra Mangueiras e Artefatos de Borrachas Automotivas Ltda
Função:  Coordenador  Comercial (desenvolvimento de clientes e produtos) São Paulo
Período:  01/2013 até  atual data

Comercial Jahu
Função:  Supervisor de Vendas (Rio de Janeiro/ Espírito Santo e sul de Minas)
Período:  11/2010 até 12/2012
 
Universal Automotive Systems / Micro / Uny / Unick / Uniflex
Função:  Supervisor Regional (Rio de Janeiro e Espírito Santo)                      Período: 01/2008  até 09/2010
 
Comercial Jahu
Função: Promotor / Supervisor de Vendas (São Paulo, ABC e Vale do Paraiba))
Período:  07/2006 até 10/2007
                                        
                                           Atividades Profissionais:

 Gestão de Negócios 

Elaboração mensal de  planilha de planejamento de vendas da região de supervisão, informando ao superior imediato o potencial de compra, a quantidade  pretendida de vendas e as ações sugeridas para efetivar os negócios. 
 
Divisão do objetivo global da empresa, para a região, em cotas individuais para a equipe de vendas. 
 
Cálculo do tamanho da equipe de vendas com base no potencial das regiões, na distância entre clientes e no número de visitas necessárias, fornecendo as informações necessárias ao seu superior imediato.
 
Registro sistemático do desempenho da equipe de vendas quanto a metas de venda, objetivos de faturamento, produtos vendidos, etc.
 
Auxilio a equipe de vendas quanto a estabelecer o roteiro de visitas e estabelecer as prioridades de atendimento, bem como definir as regiões onde for necessário um esforço adicional de vendas. 
 
Orientar a equipe de vendas e estudo de providências quando for constatada a existência de falhas na venda e demonstração dos produtos.
 
Análise de carteira de clientes, visita a clientes, recuperação de clientes inativos.
 
Acompanhamento de vendedores nas visitas aos clientes para verificar se as orientações da empresa e a postura comercial estão  sendo utilizadas no campo de trabalho.
 
Avaliação do conhecimento que a equipe de vendas tem dos produtos, da política comercial, providenciando complementação dos conhecimentos faltantes. 
 
Formação:
Superior:  Direito – Unifmu / SP         Término em dezembro 1998
 
Cursos extras curriculares:  
Técnica e Gestão de vendas – FAAP – 2008
Liderança e Gestão de vendas – João Paulo Luppa – 2009
Descobrindo Peças Valiosas – João Paulo Luppa – 2009
O vendedor Pit Bull – João Paulo Luppa - 2009
Idioma:
Espanhol : básico
 

