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Casado.

OBIJETIVO Comercial/ Vendas/Atendimento

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

FW Distribuidora de Pecas Automotivas— www.furacao.com.br
Setembro/2012 — Dezembro/2015

Gerente Comercial Segmento Concessionaria

Atuei dentro de uma empresa lider no segmento, atendendo o cliente, negociando interesses
e coordenando a equipe responsavel por venda, fui responsavel por organizar os recursos
humanos e materiais disponiveis, alocando-os de acordo as necessidades da empresa, além de
elaborar um cronograma de acées e disponibiliza-lo para todos os envolvidos no servico. Fiz
treinamentos para nivelar funcionarios com as normas de atender o cliente na empresa,
coordenar os funcionarios, gerenciar as atividades de vendas relativas a estratégias e diretrizes
para comercializagdo dos produtos da empresa, desenvolver estudos sobre potencial de
vendas por regido, visando a ampliacdo do volume de negdcios, atuei na correcdo e
implantagdo de procedimentos, para garantir o planejamento de como os clientes deveriam
ser atendidos e também a coordenacgdo dos funciondrios responsaveis por esse atendimento
visando corrigir comportamentos dos colaboradores dentro do ambiente de trabalho, além de
posicionar melhorias para o setor busquei reativagdo de clientes inativos e ativando clientes
gue ndo tinhamos cadastro efetuando a primeira venda e passando para os vendedores
responsaveis pela regido.

Grupo Photon— www.photon.com.br
Abr/2009 — Maio/2012 - 3 anos
Supervisor de Vendas

Supervisao e gestao informacional do projeto de promogao “MIP” — Marketing Integrado
Photon, projeto nivel Nacional, presente em 11 estados diferentes, onde o principal objetivo é
suprir a necessidade quanto a divulgac¢do, promocao, pesquisa e vendas, sugerindo e
desenvolvendo a¢des de marketing integrado para estabelecer relacionamento entre os elos
da cadeia e metas comerciais. Produzindo resultados em vendas.

Planejamentos estratégicos voltados integralmente para drea comercial, estudo e pesquisas de
mercado suprindo a necessidade e atingindo e superando objetivos da area. Foco em aumento
de vendas, implantacdo de novos projetos, endomarketing e gestdo de pessoas.



Responsavel por contratacdes e gerenciamento de equipe interna e externa, relacionada com
captura da informagdo em campo, apuragao de informacgdes ligadas aos diversos bancos de
dados da empresa.

Todo trabalho de campo visitacdo em PDV, pesquisas montagem e envio de relatdrios didrios,
metas de visitas prospeccao de novos clientes, trabalhos em feiras e eventos acdo direta no
cliente foco participacdes em palestras e cursos.

Resumo do curriculo

Capacidade de lideranca, adaptabilidade a novas fung¢Ges e novos ambientes, coragem e
determinacdo para mudar paradigmas e visdo estratégica de diferentes segmentos de
negdcios. Especialidade em gerir projetos de promocado pesquisas e vendas.

FORMACAO ACADEMICA

Universidade - Unip Comunicacao Social — Publicidade e Propaganda

2011 Interrompido.

IDIOMA

Inglés — Basico Concluido 2007

INFORMATICA Word, Excel, Power Point, Internet e Outlook;

CURSOS

Bm&fbovespa — Diretor Alcides Ferreira Como Investir em Ag¢des — 10 horas
Catho On-Line - Direito administrativo — 8 horas

Participei de mais de 50 palestras de 2012 a 2015.



