
Vinícius Lira Mosqueira                         
Brasileiro, solteiro, 30 anos 
Rua Samôa, Q 16, Setor Oceania, número 18 
Cidade Continental – Serra – ES 
Telefone: (27) 99953-0109 / E-mail: lira.mosqueira@gmail.com 
 

OBJETIVO 
 
Atuar na área Comercial entre outras relacionadas. 

 
FORMAÇÃO 
 
 Graduado em Tecnólogo em Comércio Exterior. Cet-Faesa Vitória, conclusão em 2008. 

 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 
 
 

 Spassu Tecnologia e Serviços S/A – (07/2016 - Atual) 
Função: Gestor Predial  
Principais atividades: Responsável por manter e fiscalizar os serviços realizados em diversos 
prédios da Petrobrás no Edifício Edivit da Reta da Penha. Gestão apresentada através de 
relatórios em gráficos referentes as diferentes anomálias registradas nos blocos.  
 

 Casa do Japa Buffet Ltda – (03/2015 até 05/2016) 
Função: Sócio Proprietário  
Principais atividades: Gerenciamento e Recrutamento de pessoas, responsável por 
campanhas de marketing e campanhas internas e externas. 
Responsável pelo setores de compras, produção, administrativa e financeira de toda a 
empresa. 

 

 Boa Vista Servicos S/A – (05/2014 até 11/2014) 
Função: Gerente de Contas  
Área: Comecial. 
Principais atividades: Gerenciamento da carteira de clientes, monitorar a utilização dos 
produtos contratados, verticalizar oferecendo soluções de maior valor agregado, visando a 
fidelização e incremento do faturamento. Comercialização de produtos e serviços das 
diversas unidades de negócios por meio de visitas pessoais, contatos telefônicos ativos e 
recptivos a empresas, clientes e prospects. Implantação e treinamento para clientes visando 
a melhor utilização dos produtos comercializados; realizar a gestão das oportunidades e 
relatórios de visitas para clientes de segmentos distintos. 

    

 Serasa Experian S/A – (01/2011 até 04/2012) 
Função: Executivo de Vendas  
Área: Comecial. 
Principais atividades: Gerenciamento da carteira de clientes, monitorar a utilização dos 
produtos contratados, verticalizar oferecendo soluções de maior valor agregado, visando a 
fidelização e incremento do faturamento. Comercialização de produtos e serviços das 
diversas unidades de negócios por meio de visitas pessoais, contatos telefônicos ativos e 
recptivos a empresas, clientes e prospects. Implantação e treinamento para clientes visando 
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a melhor utilização dos produtos comercializados; realizar a gestão das oportunidades e 
relatórios de visitas para clientes de segmentos distintos.    

 

 Morar Construtora Ltda – (01/2010 até 12/2010) 
Função: Corretor de Imóveis. 
Área: Comecial. 
Principais atividades: Gerenciamento da carteira de clientes, comercialização de produtos 
por meio de visitas pessoais, contatos telefônicos ativos, recptivos e online. 

 

 Kylimed Material Médico Ltda – (04/2005 até 11/2007) 
Cargo: Vendedor Interno.                                                                                     
Área: Comecial. 
Principais atividades: Atendimento ao cliente, desenvolvimento de vendas de produtos 
hospitalares e manutenção. 

 

CURSOS/ CERTIFICAÇÕES 
 
 Inglês – Avançado 

 Experiência no exterior – Intercâmbio na Austrália (01/08/2012 a 05/08/2013) 

 Premiado pelo atingimento de cem por cento das metas de vendas FY12 Serasa Experian 
S/A.  

 Premiado com o título de melhor trabalho da VI Feira Internacional Acadêmica CET-Faesa 
Vitória. 

 

 
INFORMAÇÕES ADICIONAIS 
 
 Disponibilidade de horário e viagens. 

 
REFERÊNCIAS 
 
Francisco Santos – Gerrente Regional (Serasa Experian) 

Tel.: (031) 9520-6565. 

Guilherme Simmer – Gerrente Regional (Boa Vista) 

Tel.: (027) 99994-0558. 

Fabricio Machado – Gerente de Vendas (Morar Construtora) 

Tel.: (027) 99252-7958 

 

 

 

 
 
 


