	
	

	                                                         Resumo de currículo 

	



	Coordenador de Vendas e comercial..Cursou 6 períodos de Engenharia Civil. Vasta experiência em Gestão de Equipes,adquiridas em mais de 20 anos de Vivência em Grandes Distribuidores,Atacadistas e Varejistas de Auto Peças,  linha leve ou Pesadas,onde tive um crescimento gradativo em minha carreira, iniciando como Auxiliar de Vendas , Representante, Vendedor interno ,Encarregado de Vendas e Coordenador Comercial
Fiz dezenas de cursos técnicos e comercias, tanto pelas instituições que trabalhei , assim como, pelas Diversas fábricas que nos ofereciam como(TRW, MWM, BOSCH,SACHS, INA, TIMKEN, METAL LEVE, COFAP, AFFINIA,SABÓ, EATON).

	



	Dados Pessoais 
	Atualizado em: 21/12/2016 

	



	Nome: 
	Cláudio Machado Teles 

	Estado civil: 
	Casado 

	E-mail: 
	cmteles1000@yahoo.com.br 

	Idade: 
	52 anos

	Endereço: 
	Rua Aipim, 190 

	Bairro: 
	Novo Progresso 

	Cidade: 
	Contagem, MG 

	CEP: 
	32115-060 

	País: 
	Brasil 

	Telefone Residencial: 
	(31) 3357-1297 

	Telefone Celular: 
	(31) 99225-6554 

	Pretensão salarial:
	A combinar



		Objetivo

	



	Coordenador / Gerente de Vendas 



	Experiência profissional #1 

	



	Empresa: 
	JS DISTRIBUIDORA DE PEÇAS SA - 02/2009 a 01/2016 - 6 anos e 11 meses 

	Último cargo: 
	Coordenador Comercial - 6 anos e 11 meses 

	
	

	Atribuições do cargo: 
	- Responsável pelo desenvolvimento de novas frentes de negócios, atuando no contato com clientes, com foco na captação de pedidos e acompanhamento de suas necessidades;

- Gestão de equipes, responsável por direcionar metas e objetivos, acompanhar , motivar, orientar para cumprimento de metas e cobrar resultados, dar feedback aos mesmos,preparado-os para um novo ciclo.

- Elaboração de estratégias de vendas alinhadas ao cumprimento de metas, visando o fortalecimento de marca e implantação de novos produtos.

- Direcionar rotas e objetivos de visitas aos promotores de Vendas, acompanha-los nos principais clientes afim de fomentar negócios.

- Apresentar resultados diários aos Gerentes e Diretores através de planilhas e relatórios , assim como, no fim do ciclo. participar ativamente da elaboração de novas metas.

- Em fevereiro de 2009 ,quando fui contratado a Empresa estava com a Filial aberta e não emplacava ,tinha um faturamento mensal de aproximadamente R$ 300.000,00 a partir disso, foi montada toda uma estratégia que a fez se tornar uma das líderes em Minas Gerais do seu seguimento, nossa equipe sempre cumpriu as metas , saí e estávamos com um faturamento de R$ 1.500.000,00 aproximadamente.





	 
	 



	Experiência profissional #2 

	



	Empresa: 
	Polipeças Comercial e Importadora Ltda. - 12/1994 a 01/2009 - 14 anos e 1 mês 

	Último cargo: 
	COORDENADOR DE VENDAS - 14 anos e 1 mês 

	
	

	Atribuições do cargo: 
	- Direcionar metas e objetivos aos vendedores internos, sejam de ligações efetuadas diariamente ou de faturamento .
- Manter a equipe motivada e unida , através de uma Gestão inteligente e Justa ,administrar conflitos.
- Acompanhar os pedidos dos Representantes Comerciais, acompanhá-los em viagens e visitas , sempre orientando e cobrando resultados.
- Definir roteiro de visitas junto ao Promotor Comercial 
- Apresentar resultados através de Planilhas e reuniões mensais ao Gerente da Loja e Diretor Comercial.
- Pedi demissão em janeiro de 2009 , pois tive uma proposta irrecusável, tanto no âmbito financeiro como também como desafio.

	 
	 



	Graduação #1 

	



	Instituição: 
	FUNDAÇÃO OSVALDO ARANHA 

	Curso: 
	Seis períodos de ENGENHARIA CIVIL 

	
	

	Período: 
	De 02/1986 a 07/1989 



	Cursos e especializações

	



	-INFORMÁTICA NÍVEL MÉDIO (WINDOWS, WORD ,EXCEL,POWER POINT,ACCESS,PACOTE OFICCE)
-EXCELÊNCIA NO ATENDIMENTO AO CLIENTE (CDL-BH)
- ESTRATÉGIAS DE VENDAS(CDL-BH) 



	Referências pessoais 

	



		21-11-2016 
	Desempenhou suas atividades de maneira eficiente, demonstrando sua competência profissional, bem como facilidade no aprendizado de novos afazeres e na transmissão dos seus conhecimentos a outros. Foi demitido devido a uma restruturação financeira pela qual passou nosso quadro de funcionários, que precisou ser reduzido.Funcionário extremamente dedicado e comprometido, cuidava da parte comercial da empresa. 
ALYSSON AUGUSTO MENEZES DE MELLO - Subordinado Direto / JS DISTRIBUIDORA DE PEÇAS SA  - (79-3301 8181) e (79-99191 7015).






		









