Hamilton Quintino dos Santos         

Brasileiro, Casado, 02 filhos

Rua, Santa Helena, 114   Maria Izabel
17515-410 Marília, São Paulo - Brasil

(14)3432-1682 (14)99864-9803

         hamilton.quintino@hotmail.com
         Objetivo
       Assessor de Negócios e Vendas.
       Consultor Técnico Comercial, Coordenação.
       Supervisor de Pós Vendas.

Perfil Profissional
Experiência na área comercial/técnica de vendas, com atuação em empresa multinacional de grande porte no mercado no segmento de pneus. Capacidade de liderança, habilidade de negociações, visão estratégica e habilidade para ministrar treinamentos. Destaque para facilidade em relacionamento interpessoal, trabalhos em equipe e experiência no atendimento pós-vendas, vendas no mercado B2B, B2C e a Key Account, gestão da rede de revendas, grandes redes de Supermercados, redes Bosch.
Treinamentos e capacitação das equipes de vendas. Trabalhos para garantir a rentabilidade proposta para a região de atuação, com sustentabilidade no negócio. Ações promocionais – ações de sell out. Participações em feiras e eventos Nacionais e Internacionais.
Formação
Pós-Graduação – Especialização

Dale Carnegie Course., Dale Carnegie & Associates, Inc. (novembro/2011) - concluída.

Gestão Profissional de Negócios, ESPM-Campus Rodolfo Lima Martensen (julho/2009) - concluída.

Graduação

Administração, UNIVEM - Centro Universitário Eurípedes de Marília (dezembro/2000) - concluída.

Histórico Profissional
Goodyear do Brasil Produtos Borracha LTDA 
Cargo: Consultor de Campo – De Junho/1995 a 09/2012

Empresa de grande porte - multinacional (Brasil) - no segmento de pneus, plásticos e borracha - 
Goodyear do Brasil, Produtos de Plásticos e Borracha LTDA.
Cargo : Consultor Técnico de Campo - De 06/1995 a 03/2000
Iniciei as atividades no veículo de atendimento técnico as grandes frotas e usinas, atuando nos Estados de SP,MS,MT,RO,Triângulo Mineiro e AC. No início do ano de 2000, ocorreu a promoção para a função de Assessor de Negócios tendo como responsabilidades: atendimento ao revendedor / consumidor final / cooperativas de frotas leves / técnico em treinamentos de produtos e vendas. Palestras e treinamentos para grandes Empresas e Funcionários (Motoristas / Borracheiros) 
Trabalhos nas redes de revendas com auxilio da ferramenta Geomarketing.
Informações Complementares
Devido experiências com viagens e atendimentos em vários locais do país, me coloco a disposição para atuar de forma igual ou estudar possibilidades para ambas as partes.
Comasa Comércio Maríliense de Automóveis LTDA VW – Supervisor de Pós Vendas.- Consultor de Vendas Corporativas – Técnico. 

-Grupo Comasa VW ( 04 concessionárias ) conhecimento com os procedimentos de concessionária e distribuidores. 
-Conhecimento técnico com área de garantia, pós-vendas, atendimento, lidar com conflitos e outras. Experiência na área técnica automotiva: pneus, peças, garantia, mecânica.
-Junto as funções, estou trabalhando em oportunidades em Vendas Corporativas.  Ex: Grupo Jacto, Grupo Lwuart, Usinas, e outros.
