FABIANO JULIO DA SILVA SALUSTIANO
						
Celular:(22) 9.9772-9674 / 9.8179-5838 (22) 2731-7555  E-mail: fjsalustiano@gmail.com  Brasileiro
Rua Marica, 19 casa 4  CEP 28073-010 – Prq Guarus – Campos dos Goytacazes.

APRESENTAÇÃO

Profissional com experiência na área de supervisão de Suplly-chain, Marketing, Pesquisa e Negociação Compras e Vendas. Atuante também no mercado em PMO Gestão de Projetos adquirida em empresas de pequeno, médio e grande porte. Postura pró-ativa, visando à Maximização de Resultados, à Otimização da Relação Custo/Benefício e à agregação de valor aos objetivos estratégicos da empresa. 
Bom Relacionamento com Fornecedores (carteira extensa) possibilitando uma melhor negociação final, reduzindo custos e aumentando os lucros da empresa. 
Flexibilidade e Maleabilidade, visando o enfrentamento das negociações frente à crise brasileira. 
Diversos cursos na área de informática, entre outros, buscando sempre abertura a estilos alternativos de aprendizagem, assim como conhecimento de novas técnicas, com o objetivo de otimizar e garantir a qualidade dos serviços. 
Comprometimento e Capacitação com o trabalho, com Habilidades para gerar ideias e mudanças.

OBJETIVO

Atuar diretamente no seguimento Supply-chain ou comercial ou o que esta empresa determinar aliando minhas  experiências anteriores aos projetos da empresa, obtendo resultados eficazes qualitativamente e quantitativamente.  Implementação de projetos de negociação de redução de custos, consequentemente obtendo percentuais relevantes no faturamento da empresa. Aliar crescimento profissional e aprendizagem, atuando com dedicação e responsabilidade. Profissional apto a enfrentar novos desafios de carreira, comunicativo e pró-ativo, capaz de estabelecer com facilidade relacionamentos em todos os níveis. Orientado para resultados e com facilidade para trabalho em equipe.

	HISTÓRICO ACADÊMICO


     Nível Superior: Administração de empresas – UNIP - SP concluído
     Nível Superior: Gestão de Marketing – Redentor – RJ Conclusão 2017
     Técnico em Edificações - Senai - RJ

OUTROS CURSOS
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CBPS - WESTGROUP 
HUET - WESTGROUP 
Inglês Básico - Curso CNA 
Diversidade na Organização - FGV (Fundação Getúlio Vargas) 
Q.P.S.O Qualidade em Liderança ISO 9001 – Senai/RJ
MS - Project - Curso Bessa - PMI
Digitação - Curso Microlins
Auditoria - ATT Treinamentos
Auto Cad 2000 - Curso Auto Desk 
Auto Cad 2008 - Curso Atelier da Imagem
Auditor - Curso Interno / Empresa Dalkia S/A
5S Qualidade ISO 9001 - Senai RJ
Photoshop - Curso Atelier da Imagem 
Administração de Material – Senai/RJ 
Estoque de Almoxarifado – Senai/RJ
Assessoria de Imprensa – Faculdade Estácio
Gestão de Projetos – PMI - Microsoft
     SAP ERP modulo M

     Auditor Interno da Qualidade – NBR ISO 19011                             Curso de Interpretação da NBR ISO 9001

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL



USINA CANABRAVA	
Cargo:     Comprador 
Período:09/2014 a 11/2015

Administra fornecedores, negocia políticas comerciais, realiza compras em spot. Atender as necessidades da empresa emitir relatórios para o supervisor e gerente, calcula de margem de saving.


RGB GROUP – ( Frinorte / Rio Mix )
Cargo:     Comprador  - Estoque
Período:05/2014 a 09/2014

 	Atuação no setor de suprimentos, pesquisando, negociando e comprando material de construção alimentos comodities
Follow-up - Acompanhamento do pedido – Negociação / Compra, analise de 180 dias, estoque mínimo, compras em spot.

	











Grupo Fasal - Distribuição	
Cargo:PMO – Gerente de Compras - Estoque
Período:12/2011 até 05/2014

Planejar e supervisionar as atividades de compras. 
Pesquisa de novos fornecedores. 
Orientar e participar no desenvolvimento de novos fornecedores visando a assegurar a continuidade de fornecimento. 
Fazer visitas técnicas a fornecedores atuais e futuros visando avaliar e oferecer feedback específico. 
Coordenar os processos de importação de mercadorias, desde a compra até o desembaraço aduaneiro final e recebimento dos produtos. 
Controle e o orçamento do departamento. 
Promover o treinamento dos compradores. 
Entrevistar, selecionar, contratar e promover funcionários de compras. 
Revisão de contratos de compras para avaliar se estão de acordo com as normas e procedimentos da companhia. 
Desenvolver e implantar estratégias e procedimentos de contratos de compras e definir parâmetros para as negociações. 
Participar no desenvolvimento de especificações de novos materiais, matérias-primas ou produtos. 
Resolver conflitos com fornecedores ou reclamações. 
Representar a companhia na negociação de contratos e na formulação de procedimentos e normas para relacionamento com fornecedores. 
Aprovação final do processo de compras baseado em cotações. 
Gerenciar a liberação de materiais sem uso ou com defeitos ou sucateados. 
Desenvolver equipes encorajando e construindo confiança mútua, respeito e cooperação entre funcionários. 
Elaborar previsões de necessidades de compras. 
Criar e implementar indicadores de desempenho do departamento de compras. 
Monitorar as grandes tendências no mercado de fornecimento e implantar planos de ação. 
Construir e desenvolver boa parceria e relacionamento com os fornecedores mais importantes. 
Revisar cotações de compras. 
Assegurar que os fornecedores atendam os requisitos de qualidade e de segurança.



PROCISA DO BRASIL	
Empresa: Grupo CCISA - CARSO
Cargo:     Comprador - Supervisor
Período:01/2009 até 12/2011

Atuação no setor de suprimentos, pesquisando, negociando e comprando material de construção pesada, telecomunicação. 
Responsável por compras do seguintes estados: Rio de Janeiro, Espírito Santo, Minas Gerais, Bahia, Ceara. Responsável pelas negociações comercial e contratos, tais como aquisição de serviços, locações de veículos e obras para diversos locais. Follow-up - Acompanhamento do pedido – Negociação / Compra / Recebimento.


GMS Gestão e Manutenção de Saneamento Básico LTDA.
Empresa: Águas de Niterói S/A Grupo Águas BR
Cargo:     Comprador e supervisor de almoxarifado
Período:11/2007 até 12/2009

       	Atuação no setor de suprimentos, pesquisando, negociando e comprando material de construção pesada, hidráulico, PVC, predial, alimentos, tintas, bombas, aço, galvanizado, ferro fundido, refrigeração entre outros. Planejamento e acompanhamento de pedidos e ordens de compra.  Captação de novos fornecedores que atuam no ramo de saneamento. 
Follow-up - Acompanhamento do pedido – Negociação / Compra.



Atenciosamente,
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Fabiano Julio da Silva Salustiano
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