Fabiano Sampaio Braga

Brasileiro, 40 anos, divorciado, 1 filho

Estrada Rodrigues Caldas 2055 Bloco 02/604 Taquara- Jacarepagua

CEP: 22713-374, Rio de Janeiro, RJ - Brasil

Tel.: (21) 3281-6482

Cel.: (21) 9-6868-6366
sampaio.braga@yahoo.com.br

Objetivo

Atuação como Representante Comercial .

Perfil profissional

Profissional com 15 anos de experência na área comercial, em clientes B2B, B2C e serviços focado em resultados,tendo grande poder de comunicação, desenvolvimento de clientes e fechamento de vendas.
Formação

Graduação

Bacharel em Administração de Empresas, Universidade Cândido Mendes 
Pós-Graduação – MBA

MBA GESTÃO EMPRESARIAL, UNIVERSIDADE VEIGA DE ALMEIDA (junho/2017) - cursando.

Histórico profissional

G4S- Brasil – set/2016 até o momento
Representante Comercial
Prospecção, identificação das oportunidades, através da elaboração de estudo dos clientes em potencial, para posterior aproximação, objetivando viabilizar visitas e contatos com pessoas chaves nos processos decisórios.

Condução do processo de aproximação dos clientes identificados, visando estimular possíveis oportunidades.

Coordenação e apoio ao desenvolvimento de projetos, soluções e propostas adequadas às oportunidades identificadas.

Gocil Segurança e Serviços - maio/2015 a set/2016
Representante Comercial
Prospecção, identificação das oportunidades, através da elaboração de estudo dos clientes em potencial, para posterior aproximação, objetivando viabilizar visitas e contatos com pessoas chaves nos processos decisórios.

Condução do processo de aproximação dos clientes identificados, visando estimular possíveis oportunidades.

Coordenação e apoio ao desenvolvimento de projetos, soluções e propostas adequadas às oportunidades identificadas.

Representação da empresa através da participação em feiras, eventos e reuniões.

Fechamento de Contratos de Terceirização de mão de obra de vigilância, recepção, bombeiro civil, mensageria e facilities.
Qualipaper Papéis - de jan/2014 a maio/2015
Representante Comercial
Introdução da empresa no mercado, bem como construção da marca Qualipaper junto ao segmento de higiene institucional desenvolvendo rede de distribuidores em todo o estado do Rio de Janeiro.

Acompanhamento da performance dos distribuidores e planejamento estratégico junto aos mesmos para que metas sejam alcançadas.

Planejamento estratégico de metas de vendas e objetivos de crescimento, planejamento de investimento em parceiros chaves;

Prolim Comercio de Higiene e Limpeza - de outubro/2005 a dezembro/2013
(Empresa de grande porte - multinacional (EUA) - no segmento higiene e limpeza)

Supervisor Regional de Vendas

-Negociação de contratos para fornecimento de material de higiene descartável com empresas de abrangência local e nacional.

- Prospecção de clientes e captação de novos negócios.

- Aumentar a rentabilidade da Cia nos clientes, identificando oportunidades de mercado, ações da concorrência e implantando revisões de negócio;

- Garantir a efetividade do Plano de Campo, melhorando e promovendo o faseamento nos clientes;

- Prospectar novos clientes e oportunidades de novos negócios para a Cia;

- Desenvolver e ampliar o Mix de produtos nos clientes;

- Recrutamento, Seleção e Treinamento de vendedores externos;

- Recrutamento, Seleção e Treinamento da equipe de backoffice;

- Gestão de objetivos da matriz.

