[bookmark: _gjdgxs]Marco Antonio Vieira Gomes
[bookmark: _GoBack]Rua Vinte um de Abril, 63 – Cristóvão Colombo - Cidade: Vila Velha/ES – 43 anos, casado, 03 filhos. 
 Natural do Rio de Janeiro. Telefone: 27 99850-2195 – 3063-0873
E-mail: marcaosovendas@gmail.com

Objetivo: Vendedor de pneus / peças /serviços  

Resumo de Perfil:
 Profissional com anos de experiência vivenciados na área comercial de vendas, internas e externas de produtos e serviços. 

Foco em resultado, crescimento profissional, pessoal e financeiro

Experiência Profissional 
.

UNIÃO COMÉRCIO DE PEÇAS LTDA – VENDEDOR INTERNO – Outubro de 2015 –
Atuação na venda de pneus de carga e de passeio para clientes pessoa Jurídica das regiões Norte e Noroeste do estado de Espírito Santo, contribuindo para um aumento significativo na participação desse mercado com os pneus da marca Continental. Atuando também nas vendas no varejo de pneus para pessoa física dentro da grande Vitória, resultando em expressivo aumento de faturamento. 
 	
LUZZANO CONDUTORES ELÉTRICOS – ASSISTENTE COMERCIAL – Agosto de 2014 / Junho 2015 -  Atuei na supervisão de equipe de representantes das regiões Norte, Nordeste e Centro Oeste do Brasil na venda de fios e cabos elétricos da marca Luzzano. Elaborei estratégias para aumentar faturamento, campanhas de incentivo e premiações. Coordenei e orientei para fechamento de vendas. Realizei visitas aos clientes junto com o representante para fortalecer relacionamento comercial, o que resultou em considerável aumento da percepção da marca do produto junto ao mercado e engajamento maior da equipe de representantes.

KOBE COMERCIO DE PNEUS -VENDEDOR PLENO - 02/2013 a 05/2014.
Atuei com vendas de pneus de marcas conhecidas mundialmente, sendo os Pneus Dunlop o nosso carro chefe. Atuei também com prospecção, pós-vendas, visita à clientes a fim de solidificar relacionamento comercial e levantamento de suas reais necessidades, busca de novos clientes em potencial e também para solucionar problemas relativo à garantias.

 GRID PNEUS - VENDEDOR PLENO - 03/2011 a 02/2013 – Atuei com vendas no atacado e varejo de pneus de cargas e de passeio, pós-vendas e prospecção de novos clientes por telefone. Realizei visitas externas para prospecção, apresentação de novos produtos, fechamento de vendas e pós-vendas. Trabalhei também no atendimento de balcão.

Escolaridade

Superior incompleto - (UVV-School Busines – MARKETING – Trancamento no 3º período) 

