PEDRO LUIZ SERRANO DIAS

Brasileiro, 58 anos, Casado.
Rua Deodato Pereira Rezende, 57 -  Apto 74 – Osasco /SP
Rua José Nicodemos, 210 – Apto 404 – Belo Horizonte/MG
[bookmark: _GoBack]Fone: (11) 96544.4646 – E-mail: plsdias@hotmail.com

OBJETIVO: Área Comercial
ASSESSORIA EM VENDAS, GERÊNCIA DE VENDAS E COORDENAÇÃO DE FILIAL.
INTERESSE NAS REGIÕES DE SÃO PAULO/SP E BELO HORIZONTE/MG, MAS ABERTO A CONVERSAR SOBRE OUTRAS REGIÕES.
FORMAÇÃO ACADÊMICA
Ciências Econômicas – Faculdade de Ciências Econômicas e de Administração de Empresas de São José do Rio Preto – SP
· Conclusão: 1984
HISTÓRICO PROFISSIONAL
BANCO BRADESCO
· 5 anos (1979/1984)
· Atuação na área comercial
BANCO ITAÚ
· 1 ano (1988)
· Atuação na área comercial e cobrança
PACAEMBU AUTOPEÇAS LTDA
· 25 anos (1988/2013)
· Cargo final: Gerente de Filiais/Coordenador de Filiais (Matriz São Paulo)
· Cargo anterior: Gerente de Filial (S.J.do Rio Preto)
· Cargo inicial: Encarregado Administrativo (S.J.do Rio Preto).
· Atividades desenvolvidas
· Implantação de filiais 
· Total de 20 unidades implantadas. Escolha de local, prédio, montagem e instalações, formação do estoque, contratação da equipe (Gerência, vendas, administração e logística). 
· Reestruturação de filiais
· Reestruturação da política de representantes
· Formação de equipe
· Vendas - Equipe interna e Externa
· Administração
· Estoque
· Fiscal
· Formação de profissionais, gerência, supervisão, vendedores.
· Atuação direta com a equipe de vendas (Interna e Externa) na manutenção e prospecção de clientes.
· Acompanhamento de inventários de estoque (Filiais)
POLIFILTRO INDÚSTRIA E COMÉRCIO DE FILTROS LTDA
· 1 ano (2013/2014)
· Cargo: Gerente de vendas 
· Atividades desenvolvidas
· Implantação de novas unidades
· Reestruturação de filiais
· Atuação direta com a equipe de vendas (Interna e Externa) na manutenção e prospecção de clientes.

MORELATE DISTRIBUIDORA DE AUTO PEÇAS LTDA
· 3 anos (2014/2016)
· Cargo: Diretor Comercial
· Atividades desenvolvidas
· Apoio na reestruturação geral da empresa, com indicação e contratação de profissionais para os departamentos financeiro, fiscal, contábil, logística e vendas.
· Implantação de novas unidades
· Atuação direta com a equipe de vendas (Interna e Externa) na manutenção e prospecção de clientes. 
· Reestruturação da politica para representantes
· Reestruturação do departamento de exportação
· Suporte na contratação de profissionais da área contábil, fiscal, financeira e logística.
· Suporte no departamento de compras para identificação de novos fornecedores e produtos e no realinhamento de preços.
· Desenvolvimento de novas linhas e produtos e criação de marca própria

MEDAUTO MERCADO DISTRIUIDOR DE AUTOPEÇAS LTDA
· Atual 01/2017
· Cargo: Gerente de Vendas
· Atividades desenvolvidas
· Implantação de novas unidades
· Reestruturação de filiais
· Atuação direta com a equipe de vendas (Interna e Externa) na manutenção e prospecção de clientes.
· Desenvolvimento de novas linhas e produtos
· Suporte no departamento de compras para identificação de novos fornecedores e produtos e no realinhamento de preços.

CURSOS

PROJETO PHD NAKATA (Gestão de Vendas)
· MERCATUS – Educação em Negócios (UNICSUL - Universidade Cruzeiro do Sul).
· Módulos: Gerência de Vendas, Técnicas de Negociação, Ambiente de Negócios, Promoção e comunicação.
· Duração 48 horas
· Período: 2004

SISTEMA DE INJEÇÃO DIESEL
· ROBERT BOSH
· Período: 2003

OFICINA DE ROLAMENTOS
· Rolamentos FAG
· Período: 2000

ENCONTRO DE TECNOLOGIA DE GRANDES MARCAS PARA MANUTENÇÃO DE TRANSPORTES
· COFAP, METAL LEVE, WABCO, SACHS, EATON, MANN, SABÓ
· Período: 1996









