
Estimado(a) Senhor(a), 
 
Estou em busca de uma nova oportunidade de trabalho, possuo ampla experiência 
na área de compras e logística, apresento-lhe meu currículo.  
 
Entre minhas características estão: adaptabilidade, dinamismo, responsabilidades, 
dedicação ao trabalho e bom relacionamento em geral sempre focando nos 
objetivos da empresa. 
 
Informo ainda ter disponibilidade para viagens, de acordo com a necessidade da 
empresa. 
 
Aguardo de contato de sua parte e coloco-me à disposição para prestar-lhes mais 
esclarecimentos. 
 
Atenciosamente, 
 
Heleniéverson Murilo Bravim  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
Heleniéverson Murilo Bravim 
 
Rua Travessa Padre Anchieta, 04 – Dom Bosco, Cariacica. ES. CEP 29147-305 

E-mail: vendas.murilo2030@gmail.com; vendas.murilo2030@hotmail.com 

Idade: 38 anos 
Estado Civil: Casado 

Objetivos 

Profissional com competência e comunicativo, busca por vaga no departamento de 

Compras ou Vendas. 

Formação 

� Graduado em Ciências Contábeis pela Faculdade Uniest, conclusão em 2009. 

 

� Graduado em Bacharel em Técnico de Processamento de Dados pelo CNEC – 

Domingos Martins, conclusão em 1996. 

 

� Graduado em Bacharel em Técnico de Contabilidade pelo CNEC – Domingos 

Martins, conclusão em 1994. 

 

Experiência 

 

� Cargo: Auxiliar Escritorio.  

Martinense de Pneus Ltda.  

Período – 1997 – 1999. 

Principais atividades: Cadastro Cliente, Contas Receber, Controle de Estoque. 

Responsável pela carteira de clientes (recebimento), Analise de compra, 

Cadastro de produtos, emissão de nota fiscal.  

També m, ações internas para aperfeiçoamento da equipe, busca por palestras 

de capacitação técnica e motivacionais para a melhoria no atendimento ao 

púbico. 

 

� Cargo: Técnico Processamento de Dados e Comprador. 

Marechal Peças e Acessórios Ltda.  

Período – 1999 – 2003. 

Principais atividades: Manutenção sistema implantado, Controle de Estoque, 

Carteira de clientes, Analise de Compras, Cadastro de produtos e outros. 

 

� Cargo: Vendedor e Comprador.  



Bressan Distribuidora Peças e Motores Ltda. 

 

Em Vendas: Período - 2003 - 01/2010  

Vendedor Telemarketing  

Principais atividades: Atendimento via telefone aos clientes ofertando produtos 

e orientando em duvidas técnicas.   

Segmento Atuado: Linha Leve e Sistema de Injeção Diesel. 

Clientes atendidos: Bosch Service, Bosch Truck Service, AutoCenter e Auto 

Pecas em Geral e Bancada Avulsa. 
 

Área de atuação: interior de Minas, Sul da Bahia, São Paulo. 
 

Mentor e Criador do Catalogo de Injeção Eletrônica Bressan. 
 

Com o bom desempenho e experiência adquirida em 2010 surge oportunidade 

de crescimento, passando para analista de compras 
 

Em compras: Período – 02/2010 - 2015  

Analista de Compras e Logística. 
 

Principais atividades: Analise de estoque, de novos itens e novas linhas. Cadastro 

e manutenção dos produtos compra material de consumo, negociações com as 

fabricas e captação de recursos para promoção da linha.  

Ainda, acompanhamento do departamento de garantia com entrada e envio dos 

produtos a fabrica e seu retorno. 

Além de negociação e devolução de itens encalhados às fabricas, o que 

representava um ativo perdido. As devoluções foram realizadas para Bosch, 

Nytron, Indisa, Garma, Gonel, Grazziemtal. 
 

Linhas coordenadas: Nytron, Taranto, Contitec, Grazimetal, Indisa, RM, Gonel, 

Osram, GE, Florio (recente). 
 

Em logística: 

Principais atividades: Acompanhamento do custo de frete, prazo das entregas e 

Organização do almoxarifado. 
 

Fretes: Elaboração e Criação de sistema para calculo do frete, informando o 

custo, prazo de entrega e percentual correspondente na conclusão da venda. 

Negociação e manutenção tabela de frete junto as Transportadoras. 

Custo atual frete: inferior a 2%, tendo como principal parceira Aguia Branca, 

seguida Transporte Generoso. 
 



Transportadoras com contato ativo: TAM, Aguia Branca, Transporte Generoso, 

Correios, Jamef, Transporte Generoso, Meridional Cargas, Pretti Cargas, Viação 

Rio Doce, São Geraldo, Transcherrer, Transmanos, Transvital. 
 

Almoxarifado: Estudo e aplicação de novos processos internos dando mais 

dinamismo na separação das peças com diminuição de erros separação, 

embalagem e conferencia. 


