                      CURRICULUM VITAE


IDENTIFICAÇÃO 
Nome: Marcio Aparecido Stopa                                        email: mastopa@superig.com.br
Endereço: Alameda João Galego, 515                            Fone:(11) 4220-62-42          Bairro:Santa Maria                                                           Cel:   (11) 94748 4083
Cidade: São Caetano do Sul                                            CEP: 09560-340                        Estado:São Paulo                                                             
Nacionalidade:  brasileiro                                                Naturalidade: São Paulo
Data de Nascimento: 03/10/1968                                                                                              Estado Civil: Casado                                                       Grau de Instrução:  2°grau                   
   
OBJETIVO:Gerente  de Vendas/Supervisor de Vendas                 


Escolaridade
CURSO 1º Grau (1ª a 8ª série) 

Escola: Conde José Vicente de Azevedo
Cidade:  São Paulo                                                                             
CURSO COLEGIAL OU EQUIVALENTE:

Escola:E.E.P.G Borba Gato 2ºgrau
Cidade:  São Paulo           
                                                                  
                      CURSOS E APERFEIÇOAMENTO

LIDERANÇA PARA SUPERVISORES
TREINAMENTO DE TELEMARKETING ATIVO/RECEPTIVO.

TREINAMENTO DE VENDEDORES
 TREINAMENTO GUSTAV KASER EFICÁCIA EM VENDAS
 TREINAMENTO TECNOLOGIA EM ROLAMENTOSIII, TECNOLOGIA EM ROLAMENTOS II 
SEMINÁRIO PROJETO EMPRESÁRIO

 GESTÃO EMPRESARIAL HOMOLOGADO PELA ONU
                                            QUALIFICAÇÕES
Trabalho no ramo automotivo há 25anos no mercado de Auto Peças.
Onde já atuei como televendas ,Representante Comercial atuando em centros automotivos,lojas de motopeças,lojas de som e acessório, postos de combustíveis, lojas de auto peças linha pesada,leve  e frotistas.Atuei como  Representante Comercial na Roles e outrasdistribuidoras, desenvolvi a função de Promotor de Vendas da linha de Rolamentos SKF durante 4anos no grupo Shark Automotive a nível Brasil, onde realizamos palestras e visitas em Autopeças, centros-automotivos, Usinas e frotistas.
Hoje tenho conhecimento tanto em acessórios, linha leve e na linha pesada, rolamentos industriais, Concessionárias, Frotistas, Centros Automotivos, Retíficas, Empresas de Ônibus e Auto Peças a nível Brasil.Atualmente estava administrando 12 representantes comerciais e 6 televendas.Hoje tenho muitos contatos com clientes da região do “ABCDMR”,BAIXADA  SANTISTA ,ZONA SUL,NORTE,LESTE E OESTE ,VALE DO PARAIBA e INTERIOR DE  SÃÔ PAULO.
OBJETIVOS

Meus objetivos profissionais hoje são desenvolver novos clientes, alavanca vendas em clientes potenciais, criar ferramentas diferenciadas para tornarmos mais competitivos perante o mercado.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL:
 Empresa:Comercial e Distribuidora 5 de Agosto LTDA

Período:16/02/2014 à ATUAL                                                   Cargo:Gerente de Vendas

Empresa: Infinity Comércio de Autopeças LTDA
Cidade: São Paulo                                                                       Estado:SP
Período:02/12/12 à 16/01/13                                                       Cargo:Supervisor  Comercial
Empresa: Distribuidora Brasul de Autopeças LTDA
Cidade:São Paulo                                                                        Estado:SP
Período:03/12/2007 á 20/07/2010                                              Cargo:Gerente de Vendas
Empresa: SHARK AUTOMOTIVE LTDA          
Cidade:São Paulo                                                                       Estado:SP
Período: 22/08/02 á 05/10/2007                                                 Cargo:Promotor  de Vendas
Funções Desempenhadas: Promotor Vendas/Coordenador da linha  SKF
Empresa: Comercial Automotiva (DPK) 
Cidade: São Paulo                                                                      Estado:SP
Período:08/08/00 á 31/04/02                                                      Cargo:Televendas
Funções Desempenhadas: Suporte a clientes gerenciais, televendas ,backup do fechamento diário.
Empresa:Distribuidora de Auto-Peças ROLES             
Cidade: São Paulo                                                                Estado:SP
Período: 26/01/90 á 08/01/97                                               Cargo:Televendas/Representante Comercial

                                 Marcio Aparecido Stopa   
