Soraia Marques de Matos
Brasileira, Casada, 37 anos, Habilitada.
Rua Geraldo Lucio Vasconcelos, 933 — Buritis/Belo Horizonte - MG
(31) 99917-3781 / E-mail: soraiamatostomich@gmail.com

Experiéncia na reestruturacdo do setor de Vendas;

» Habilidade em vendas diretas e consultivas;

» Habilidade em montar, gerenciar e motivar equipes de trabalho;

» Dominio de informatica, com énfase em “Excel Avangado”.

* Pessoa dindmica e de facil relacionamento. Forte em controles de gestao;

« Espirito de equipe e lideranga. Gestora focada em objetivos e entrega de resultados.

Formacdo Académica:
Tecnodlogo em Meio Ambiente e Desenvolvimento Sustentavel / Faculdade - FAT-INAP
Processos Gerenciais — UNOPAR

Atividades Profissionais:

Pacific Motors Ltda.

Supervisora de vendas

Gerenciamento da cadeia de suprimentos de pecas; Curva abc de reposicdo de estoque
(movimento e giro de estoque); Criagdo de metas de lucros, planos de agdo que resultaram a baixa
da obsolescéncia, aumento do faturamento e giro de estoque. Gerenciamento de programas de
inventério; Gerenciamento de equipe de vendas de pecas. Vendas diretas e consultivas,
prospeccéo e pds-vendas.

Gerenciamento de vendas junto a seguradoras através das intermediadoras/portal.

Periodo: janeiro/2017, atual

TBrasil Distribuidora Eletro Pecas Ltda.

Supervisora de Vendas

Funcdes: Supervisdo da equipe de vendas internas, acompanhamento dos pedidos dos clientes e
identificacdo de suas necessidades, para definir a melhor forma de atendimento. Acompanhamento
de negociacao de pre¢os e prazos de entrega e estabelecimento de metas para cumprimento dos
objetivos da area comercial.

Analise estratégicas de vendas, acompanhamento da concorréncia, identificagdo e apontamento
de tendéncias mercadoldgicas, estudo das projecdes e quadros comparativos e elaboracdo de
relatérios gerenciais, para subsidiar informagdes a geréncia na tomada de decisao e atender os
resultados previstos.

Periodo: Julho/2015 até setembro/2016

PRTS Distribuidora de Pecas Automotivas Ltda.

Supervisora de Vendas

Funcgdes: Acompanhamento de estoque, gestdo do inventario diario e trimestral de pecas em
estoque, controle de saida e entrada de pecas. Orientacdo a equipe de vendas sobre os
procedimentos internos, regras e politicas da empresa, condi¢6es de vendas em vigor, campanhas
promocionais, produtos em lancamento, reunido com equipe.

Vendas diretas

Periodo: Novembro/2014 a Maio/2015

Turbo Brasil S/A.

Gerente de Vendas

Funcdes: Gerenciamento estratégico de vendas, participacdo do planejamento anual de vendas,
com o objetivo de cumprir metas e desenvolver novos negdécios. Acompanhamento do
desempenho da equipe de vendas.

Periodo: Maio/2013 a Outubro/2014



Real Moto Pecas Ltda

Coordenadora de Vendas

FuncBes: Responséavel pela gestdo da equipe de vendas interna. Planejamento e supervisdo das
vendas regionais dos segmentos automotivo e acessorios, linha leve e media, visando assegurar o
cumprimento das metas estabelecidas, envolvendo volume de vendas, lucratividade e participacao
de mercado.

Suporte a Gerencia Comercial; Negociagdo com fornecedores; Desenvolvimento, langcamento,
acompanhamento e fechamento de campanha de vendas.

Vendas diretas/consultivas externa e pos-vendas.

Periodo: Agosto/2006 a Outubro/2012

Prefeitura Municipal de Ribeirdo das Neves/MG

Chefe de Secao de Meio Ambiente

Funcdes: Tratativas junto aos 6rgdos ambientais, tais como FEAM, IEF, IBAMA.

Vistorias periddicas com a finalidade de garantir a preservacdo e defesa do meio ambiente,
notificando e aplicando penalidades previstas em lei ou regulamento;

Emissdo de pereceres sobre os pedidos de ocupacgdo do espacgo urbano e da paisagem natural,
analisando o impacto ambiental;

Planejamento e organizagédo do controle das atividades de fiscalizagdo ambiental dentro do
municipio.

Executar e incentivar a arborizacao urbana;

Manter relacdes publicas e de contatos com os demais 6rgaos;

Atender os interesses dos municipes nos assuntos do meio ambiente;

Periodo: Janeiro/2000 a Dezembro/2004.

Funcdes extracurriculares:

ReflexBes para a Retomada — SINCODIV,;

Programa de Gestéo para Lideran¢ca — RMP;
Treinamento “Cliente o Rei nossa Majestade” — RMP;
Metas: da teoria a pratica — Fenabrave EAD;
Negociacéo e fechamento de vendas — Fenabrave EAD;




