               ALEXANDRE COIMBRA DE CRISTO
Rua Rosa de Ouro, 239 - Novo México –Vila Velha – ES
Tel: 27- 99984-3058 / E-mail: alexandre.coimbravalents@hotmail.com

36 anos de idade e 16 anos de carreira desenvolvida em empresas como:
Valent´s Gesso Drywall, Autoglass Vidros automotivos, Champagnat Representações.

            Resumo das principais competências

· Sólida experiência nas atividades relativas, a excelência em atendimento e negociações com clientes lojistas, varejistas, Construtoras, atacadistas e distribuidores, buscando parcerias comerciais, e alianças estratégicas, sempre visando aumentar o faturamento e ser referência em soluções em serviços, e produtos.
· Acompanhamento e análise, com o objetivo de melhor comercializar produtos e serviços, com rentabilidade, sempre atendendo as três partes: Diretores, Clientes, Colaboradores. 
· Conhecimento de setores como: expedição/logística, faturamento/crédito, fazendo uma gestão comercial dos clientes, perante órgãos de consulta e avaliação de crédito, controle de limite de crédito, e acompanhamentos de duplicatas. 
· Reconhecimento e premiações em campanhas internas, de organização e planejamento de estratégias de vendas.

           Formação acadêmica
* MBA em Marketing pela Fundação Getúlio Vargas (FGV) 2013 .
* Superior em Gestão Comercial (vendas) Universidade Vila Velha (UVV) 2009
         Experiência Profissional   
Valent´s Gesso Drywall
Sócio Proprietário.
Abril de 2013 até março 2017 (4 anos)
Empresa no ramo de construção civil, tendo produtos de fino acabamento (gesso), sendo responsável por toda a engrenagem da empresa, acompanhando processos de compra e venda, execução e entrega final de produtos e serviços ao cliente final, atendendo desde pequenos clientes pessoa física, até grandes construtoras como Casa morada Engenharia, Asa Branca engenharia , e outros..    
AUTOGLASS
Junho/2002 até abril de 2013.   (11 anos)               
Empresa nacional de grande porte- Seguimento de comercialização de peças, serviços e seguro automotivo, no varejo e atacado, presente em todos os Estados com mais de 100 pontos comerciais entre lojas e Centros de Distribuição - Desempenhando os seguintes Cargos:
  Supervisor /Executivo de vendas/atacado.   Maio/2006 até abril/ 2013
* Atuando junto ao Supervisor de Vendas Atacado, por Telemarketing após 3 mudanças de cargo, (promoção). Sendo responsável pelo planejamento de vendas de vidros/peças para veículos nacionais e importados e acompanhamento de metas, em uma equipe de 40 vendedores.
* Participando ativamente, de novas estratégias e parcerias comerciais, buscando serviços diferenciados e preços competitivos, para estar sempre atualizado e na liderança do mercado.
* Negociando com clientes de grande porte, produtos e serviços, acompanhando a logística de atendimento (Transportadoras), inclusive a logística reversa.
* Desenvolvendo análise de mercado, captando novos clientes, com avaliação de crédito, avaliando o comportamento financeiro perante o mercado, gerenciando junto ao setor financeiro os limites de crédito com uma visão, micro e macro de cada cliente.
Consultor Técnico / Externo      Set/2004-Abr/2006
* Reportando-se ao Gerente comercial de vendas varejo, respondeu pelo planejamento de atendimento externo, atendimento em várias cidades do estado do Espírito Santo, fui responsável pelo planejamento de rota e prestação de serviços Técnicos de instalação de vidros e peças automotivas.
*Participando ativamente da instalação técnica dos produtos comercializados, objetivando a otimização e padronização dos serviços prestados.
Vendedor técnico/Varejo interno.   Jun/2002 -Ago/2004
* Reportando-se ao Supervisor de unidade, negociando a venda de peças e serviços automotivos, dando atendimento comercial e técnico aos clientes diretos.
* Negociando os produtos e serviços, desde sua venda, até a parte técnica final de instalação e finalização dos serviços prestados aos clientes.
CHAMPAGNAT REPRESENTAÇÕES.   Ago/2000-Mar/2002
Cargo: Representante comercial.
* Reportando-se ao Gerente Regional, fui responsável pelo planejamento prospecção e atendimento dos clientes no Ramo de Fotografia, negociando Câmaras fotográficas em todo o estado do Espírito Santo.
* Participação em feiras e convenções em São Paulo.
          Informações Adicionais
Brasileiro, Natural do Espírito Santo, casado há 10 anos e uma filha de 6 anos.
Cursos
Negociação Eficaz - Integração escola de negócios (Junho/2012)
Relações Interpessoais no trabalho - SENAC (Abril/2011)
Liderança, Formando Lideres - Universidade Vila Velha (Outubro/2008)
A arte de falar em público - Autoglass (Novembro /2004)
Palestras e Convenções
Feiras e Palestras e Eventos Corporativos 2016
Como Atender os Gigantes da construção – 2015 
Negociando para Vencer- Daniel Godri (Janeiro/2010)
Seminário de Vendas - UVV (Março/2008)
A arte de vender - Luiz Paulo Luppa. (Julho/2005)

